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Erachtens noch nicht ausgeschöpft, bedingt aber eine hohe Investitionsbereitschaft, operative Exzel‐
lenz zum Kunden hin aber auch in den internen Prozessen bis hin zur kontinuierlichen Entwicklung 
der Mitarbeiter. 
 
BRV: Viele BRV‐Mitgliedsunternehmen sind Kunden der Reiff‐Großhandelssparte tyre1. Was wird 
sich mit dem Verkauf für sie ändern? 
 
Alec Reiff: Nichts! Die Firmennamen Reiff Reifen und Autotechnik, tyre1, NETTO und reifendis‐
count.de werden fortgeführt. Die Mitarbeiter und Ansprechpartner bleiben die gleichen. Durch den 
Kauf durch European Tyres Distribution Limited wird REIFF zu dem führenden europäischen Reifen‐
händler gehören, was für unsere Kunden sicherlich keinen Nachteil bedeutet, im Gegenteil. Gerade 
die fortbestehende Unabhängigkeit von Reifenherstellern bietet ein Maximum an Sortimentstiefe 
und –breite sowie kompetitive Preis‐/Leistungsfähigkeit. 
Mit der Professionalität im Umgang mit unseren Kunden, dem breiten und tiefen Sortiment und un‐
serer geschätzten Serviceorientierung werden wir auch in Zukunft die Kunden von uns überzeugen!    
 
BRV: Die Lkw‐Reifenrunderneuerung allgemein leidet bekanntermaßen unter noch größeren Profi‐
tabilitätsproblemen als das Reifenhandels‐ und Werkstattgeschäft. Glauben Sie, dass Ihr Runder‐
neuerungswerk, das ja mit verkauft wird, unter dem neuen Eigentümer noch eine Chance auf Zu‐
kunft hat? 
 
Alec Reiff: Wir sind – Dank unseres neuen und hochmodernen Runderneuerungswerkes –  und nicht 
zuletzt auf Grund der professionellen Marktbearbeitung unseres Außendienstes mit der Entwicklung 
dieses Segments zufrieden; insofern kann ich den ersten Satz Ihrer Frage nicht bestätigen.  
Aber auch hier gibt es aus unserer Sicht die Notwendigkeit einer nationalen/internationalen Ausrich‐
tung. Kleinstproduzenten, die im Jahr 1.000‐2.000 Reifen produzieren dürften keine große Zukunfts‐
perspektive haben. 
Unsere Produktionskapazitäten sind durchaus auf eine europäische Erschließung des LKW‐
Runderneuerungsmarktes ausgerichtet; insofern sehen wir auch hier große Chancen in der neuen 
Konstellation, dieses Geschäft noch weiter nach vorne zu entwickeln.  


